
Quick Response vom POS

Sofort auf Kundenwünsche reagieren: Das 
erfordert eine Warenwirtschaftslösung, die 
POS-Informationen umgehend zur Verfü-
gung stellt.

höltl Retail Solutions hat sie!

Wer auf die Informationen vom POS zu langsam reagiert, ver-
schenkt Umsatz und Rendite. Bestände, Abverkäufe auf Arti-
kelebene, nach Farben und Größen, nach Preisklassen, durch 
Stammkunden, nach Werbeaktionen, über Couponing: Alle 
Abstimmungsergebnisse der Kunden am POS müssen ohne 
Verzögerung bei Ihnen im Back Office auflaufen. 

höltl-Lösungen garantieren den schnellen, konsistenten Daten-
fluss: vom POS über das Back Office bis zum Hersteller.  Damit 
Händler und Hersteller sofort Trends erkennen und sich auf die 
Kundenwünsche einstellen können. Damit kein Euro Umsatz 
verloren geht.
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Manche warten ewig auf Infos vom POS.

höltl-Anwender bekommen sie sofort.

höltl-Anwender haben 
jetzt noch mehr Vorteile: 

>	 International ausgerichtet

>	 Quick Response vom POS

> 	 Ausgefeilte Flächenbewirtschaftung  

>	 Multichannelfähig 

>	 Konsistenter Datenfluss
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Mit der höltl-Warenwirtschaft „RetailFlow“ 
ist „Quick Response“ für Händler und Her-
steller kein Problem. Denn alle Abverkaufs- 
und Bestandsdaten vom POS der Filialen 
laufen schnell, sicher und sauber aufbe-
reitet in der Zentrale auf. Als Grundlage für 
eine sofortige Analyse der Abverkäufe und 
für eine sofortige Reaktion von Handel und 
Hersteller auf die Kundenwünsche. 
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